








marketplace: la guida passopassoaa

Se siete interessati ad aprire un negozio su Amazone volete vendere i vostri prodotti sul celebre
marketplace, siete nel posto giusto.

Questo articolo vi fornira una panoramica completae dettagliata di tutti i passaggi necessari per
gestirein modo semplice ed efficiente questa fase crucialedel vostro lavoro. Esploreremo le sfide
principali chepotreste incontrare lungo il percorso e discuteremogli errori comuni da evitare.

Saranno forniti esempi concreti e suggerimenti utiliper assicurare il successo del vostro shop
online. Inpiu, analizzeremo anche alcuni degli strumenti dinorma utilizzati per gestire
l'importazione el’aggiornamento delle informazioni dei prodotti.

Creazione di un account venditore su Amazon

Per iniziare a vendere su Amazon, il primo passo ecreare un account venditore. Accedete al sitodi
Amazon e seguite le istruzioni per registrare questaparticolare tipologia di account. Sara
necessariofornire alcune informazioni di base, come il nome delvostro negozio e le informazionidi
contatto. Dopoaver completato la registrazione, sarete pronti per ilprossimo passo.

Ricerca di prodotti redditizi da vendere

La scelta dei prodotti giusti € fondamentale per ilsuccesso del vostro negozio su Amazon.
Effettuateuna ricerca di mercato approfondita per individuarequali tra gli articoli parte della vostra
offerta risultanomaggiormente in linea con la domanda del pubblicodi Amazon.

Utilizzate strumenti di ricerca di parole chiave perindividuare le tendenze del momento e
identificare leopportunita di mercato. Considerate anche fattoricome la concorrenza e i potenziali
margini diguadagno di ciascun articolo.

Preparazione delle informazioni sui prodotti

Prima di caricare i vostri prodotti su Amazon eessenziale preparare tutte le informazioni
necessarie. Queste informazioni includono immagini di alta qualita dei prodotti, descrizioni
dettagliate, attributi specifici come taglia, colore, peso e dimensioni. Assicuratevi di fornire
informazioni accurate e convincenti per catturare I'attenzione dei potenziali acquirenti.
Creazione di schede prodotto persuasive

La creazione di schede prodotto persuasive € un passaggio cruciale per attirare I'interesse degli
acquirenti. Assicuratevi di utilizzare immagini accattivanti e di qualita per mostrare i vostriprodotti.
Arricchite le schede con descrizioni chiare e coinvolgenti che evidenzino i vantaggi e le
caratteristiche distintive dei prodotti. Inserite le parole chiave pertinenti per ottimizzare la visibilita
delle schede prodotto sui motori di ricerca.

Gestione del feed e degli aggiornamenti dei prodotti

La gestione dei feed & un aspetto importante per mantenere aggiornate le informazioni sui vostri
prodotti su Amazon. Utilizzate strumenti di feed management per importare e aggiornare
automaticamente le informazioni dei prodotti. Questi strumenti semplificano il processo eriducono
al minimo gli errori di caricamento dei dati.

Ottimizzazione per i motori di ricerca

L’ottimizzazione per i motori di ricerca e fondamentale per aumentare la visibilita dei vostri
prodotti su Amazon. Utilizzate le parole chiave pertinenti nelle schede prodotto, nelle descrizionie
nei titoli. Assicuratevi di creare contenuti unici e di qualita che rispondano alle esigenze dei



https://www.connecteed.it/feed-management.html
https://sell.amazon.com/fulfillment-by-amazon
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